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Persbericht
Klantenprogramma heroal partner+

Individueel marketing-, personeelswervings- en opleidingsaanbod voor

vakspecialisten

Verl, maart 2022. Met heroal partner+ biedt het aluminium-systeemhuis sinds februari
2022 een klantenprogramma aan om de zichtbaarheid van de vakspecialisten op alle
contactpunten met potentiéle klanten en sollicitanten te vergroten en de eenvoudige
doorontwikkeling van de eigen medewerkers mogelijk te maken. Het
klantenprogramma bestaat uit de drie bouwstenen Marketing, Personeelswerving en
Opleiding, waaruit vakspecialisten individueel maatregelen kunnen kiezen en
waarvoor de implementatie door heroal financieel en operationeel wordt

ondersteund.

Het heroal partner+ klantenprogramma geldt voor alle nieuwe en bestaande klanten van
heroal en vervangt het vorige partner-marketingaanbod. Deelnemende vakspecialisten
ontvangen hun persoonlijke heroal partner+ budget op 1 maart van een kalenderjaar of aan
het begin van de zakenrelatie (voor nieuwe klanten). Het individuele budget wordt voor elk
programmajaar opnieuw berekend en geactualiseerd aan de hand van de heroal partner+
index, die rekening houdt met verschillende factoren zoals omzet en groeiomstandigheden,
en kan worden gebruikt voor activiteiten uit de brochure van het klantenprogramma. Indien
een vakspecialist geen budget heeft ontvangen of indien dit reeds is opgebruikt, kan er toch

aanspraak op het aanbod worden gemaakt. De facturering geschiedt dan per factuur.

Marketingactiviteiten voor meer zichtbaarheid bij eindklanten, dealers en architecten
Voor vakspecialisten in de eindklantensector is het van essentieel belang zichtbaar te zijn
voor particuliere bouw- en renovatiebedrijven en deze te overtuigen in het adviesgesprek.
Grotere ondernemingen waarvan de klanten dealers zijn, willen hen ook overtuigen en voor
een langere termijn aan zich binden. En ook voor ondernemingen in de projectsector is het
belangrijk om in een vroeg stadium aanwezig te zijn bij investeerders, ontwikkelaars,
architecten en specialistische planners. In het kader van de eerste heroal partner+
bouwsteen, marketing, biedt heroal daarom talrijke marketingactiviteiten die de interesse
van klanten wekken of die kunnen worden gebruikt ter ondersteuning van

verkoopgesprekken. Hiertoe behoren bijvoorbeeld lokaal georiénteerde online
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marketingcampagnes, nieuwsbrieven, advertenties in drukvorm, banners op bouwplaatsen
of voertuigwraps. Ook zijn brochures, online configuratoren voor integratie op de eigen
website of tentoonstellingen voor evenementen en showrooms mogelijk. Bovendien kan

ook individueel reclamemateriaal worden gerealiseerd.

Wervingsactiviteiten om stagiairs en vakmensen aan te trekken

Het aanwerven van gekwalificeerde vakmensen en jonge aankomende arbeidskrachten is
voor veel bedrijven een grote uitdaging. Met de tweede bouwsteen van heroal partner+,
personeelswerving, ondersteunt heroal haar vakspecialisten bij het werven van personeel
met diverse online wervingspakketten. De pakketten omvatten de werving middels
vacatures op relevante banenportalen en op sociale media, met behulp waarvan potentiéle
ervaren professionals of stagiairs in de regio van de vakspecialist doelgericht worden
benaderd. Het Online Personeelswervingspakket is beschikbaar in drie pakketgroottes S,
M en L, waarbij de pakketten verschillen wat betreft de inbegrepen banenportalen en social

mediakanalen.

Opleidingsaanbod van de heroal Academy voor doelgerichte kennisopbouw

De heroal Academy biedt een gevarieerd aanbod aan seminars, e-learning en praktijk-
workshops. Als derde bouwsteen van heroal partner+ krijgen vakspecialisten de
mogelijkheid om hun eigen team verder te ontwikkelen. Het opleidingsaanbod is afgestemd
op de specifieke eisen van de branche en op het bedrijf van de vakspecialist zelf. De
opleidingscatalogus van de heroal Academy omvat, naast producttrainingen ook
systeemoverstijgende seminars, waarbij vakkennis wordt opgebouwd en uitgebreid
(bijvoorbeeld over onderwerpen zoals bouwrecht of brandveiligheid). Daarnaast omvat het
aanbod ook scholing voor het gebruik van software zoals LogiKal of EOS. Op aanvraag zijn

ook individuele scholingen mogelijk.

Bent u een heroal-klant en geinteresseerd in heroal partner+? Neem dan contact op met

uw verantwoordelijke contactpersoon in de buitendienst. Belangstellenden kunnen

bovendien meer informatie vinden op www.heroal.com/partner+.
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Beeldmateriaal

[heroal partner+.jpg]

Met het nieuwe heroal partner+ klantenprogramma ondersteunt heroal zijn klanten op het
gebied van marketing, personeelswerving en opleiding. © heroal
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heroal — het aluminium-systeemhuis

Als producent van aluminium systeemoplossingen voor rolluiken, zonwering, roldeuren, ramen,
deuren, schuifdeuren, gevels en overkappingen behoort heroal tot de internationale marktleiders.
Vanuit de hoofdvestiging in Verl, Duitsland, evenals vestigingen in heel Europa en Noord-Amerika,
biedt het in 1874 opgerichte familiebedrijf werk aan meer dan 800 medewerkers en is over de hele
wereld betrokken bij de bouw van duurzame gebouwen in de woon- en projectbouw. Voor heroal ligt
de focus op innovatieve en hoogwaardige totaaloplossingen voor bouwers, architecten, planners,
investeerders en projectontwikkelaars. Dit wordt gekenmerkt door eersteklas kwaliteit, voor de
branche toonaangevende en unieke individualiseringsmogelijkheden en advies- en serviceprestaties
in elke fase van de levenscyclus van het gebouw. Systemen van heroal worden in Duitsland
ontwikkeld en vervaardigd en worden al meer dan 45 jaar in Nederland gedistribueerd. Het
hoofdkantoor van de Nederlandse dochteronderneming is gevestigd in Helmond.

Meer informatie vindt u op www.heroal.nl.

Perscontact:

heroal — Johann Henkenjohann GmbH & Co. KG
Lena Holtkamp

Osterwieher Str. 80

33415 Verl (Duitsland)

Tel.: +49 5246 507-5143

E-mail: presse@heroal.de

Social media:

Facebook: https://www.facebook.com/heroal.Deutschland
https://www.facebook.com/heroal.international

Instagram: https://www.instagram.com/_heroal/

Pinterest: https://www.pinterest.de/heroalJohannHenkenjohann/

YouTube: https://www.youtube.com/user/heroalVerl/

LinkedIn: https://www.linkedin.com/company/heroal---johann-henkenjohann-gmbh-&-co.-kg/
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